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Szanowni Państwo,

Centrum Doradztwa i Kształcenia Nowe Przetargi zaprasza na:

„Zamówienia publiczne do i powyżej progu UE w tym zamówienia współfinansowane z nowej perspektywy finansowej i KPO. 
Przygotowanie do prowadzenia zamówień na przełomie roku 2024/25 oraz w 2025 roku. WARSZTATY CASE STUDY."
PROWADZENIE: mec. Łukasz Mackiewicz
18-20 listopada 2024 r., WIELICZKA, Turówka Hotel & SPA ⋆⋆⋆⋆
mec. Łukasz Mackiewicz  -  radca prawny specjalizujący się w zamówieniach publicznych, z doświadczeniem jako pracownik zamawiającego oraz kontroler zamówień publicznych. Dzięki praktyce zawodowej posiada szeroką wiedzę nie tylko z zakresu przygotowania dokumentacji przetargowych oraz prowadzenia postępowań o udzielenie zamówienia ale również z zakresu finansowania projektów infrastrukturalnych i środowiskowych, jak również z zakresu odpowiedzialności osób na kierowniczych stanowiskach w administracji publicznej, pracowników zamawiającego oraz podmiotów biorących udział w postępowaniach przetargowych. Występuje jako pełnomocnik wykonawców i zamawiających w postępowaniach przed sądami wszystkich instancji oraz Krajową Izbą Odwoławczą. Współpracownik renomowanych kancelarii prawnych. Ceniony za rzetelną wiedzę zarówno z zakresu zamówień publicznych jak i projektów unijnych. Uczestnicy szkoleń zwracają uwagę na dynamiczny i ciekawy sposób prowadzenia zajęć, konkretny i jasny przekaz merytoryczny oraz bardzo dobrą interakcję z uczestnikami.

Dzień I – poniedziałek:
do godz. 11.00 – kwaterowanie uczestników według dostępności pokoi, 11.00-18.00 – zajęcia (obiad: 13.00-14.00):

1. Najnowsze orzeczenia z punktu widzenia zamawiającego i kontrolującego zamówienia publiczne – CASE STUDY.

2. Dokonanie zakupu z pominięciem pzp oraz zamówienia regulaminowe – odpowiedzialność za dokonanie zakupu po cenach nierynkowych (CASE STUDY).

3. Optymalizacja procesu zakupowego a podział zadań i obowiązków w jednostce – przykłady prawidłowych rozwiązań.  

4. Przygotowanie postępowania jako kluczowy element procesu zakupowego – konsekwencje błędnych i nieprecyzyjnych zapisów w zamówieniach współfinansowanych:

- zaniechanie stosowania właściwych przepisów ustawy w wyniku błędnego szacowania wartości zamówienia – CASE STUDY;

 – utrudniający konkurencję i zbyt ogólny opis przedmiotu zamówienia – skutki na etapie badania i oceny ofert okiem organów kontrolujących,

- warunki udziału w postępowaniu – naruszenia w zakresie proporcjonalności oraz eliminacji zbyt szerokiego kregu wykonawców ;

- przesłanki wykluczenia – skuteczne wykluczanie wykonawców nienależycie realizujących zamówienia;

- kryteria oceny ofert a efektywność wydatkowania środków publicznych. Metody badania efektywności przez organy kontroli.
5. Planowanie zamówień z uwzględnieniem czasu niezbędnego na przeprowadzenie procedury. 

6. Zmówienia dla postępowań PONIŻEJ PROGÓW UNIJNYCH – klucz do właściwego stosowania przepisów.

7.  Zamówienia POWYŻEJ PROGÓW UNIJNYCH – wybór właściwego trybu. Terminy na przeprowadzenie procedury.
Dzień II – wtorek:
8.00 - 10.00 – śniadanie, 10.00-18.00 – zajęcia (przerwa obiadowa: 14.00-15.00):
1. Zamówienie z wolnej ręki a negocjacje bez ogłoszenia – przesłanki stosowania. Bezpieczne rozwiązania. 

2. Przetarg nieograniczony – krok po kroku. Zasady skracania terminu składania ofert. Błędy proceduralne po stronie zamawiających CASE STUDY.

3. Zasady wzywania do uzupełnienia i wyjaśnień. Postępowanie z dokumentami samodzielnie składanymi przez wykonawców.

4. Wyjaśnienia dokumentów zamówienia a wezwanie do uzupełnienia dokumentów. Granice bezpiecznych działań zamawiającego. Interpretacja zapisów nieprecyzyjnych. Sytuacje sporne.

5. Badania i ocena ofert:

a) Obowiązek poprawy omyłek w ofertach – konsekwencje odrzucenia oferty zawierającej omyłki. Jak skutecznie  i zgodnie z prawem poprawiać omyłki. Brak informacji o poprawie omyłki a prawidłowość przeprowadzonej procedury.

b) Oferty po terminie składania – zasady postępowania. Działanie platformy zakupowej a termin składania ofert w swz.

c) Brak spełnienia warunków udziału, podpadanie pod przesłanki wykluczenia a złożenie dokumentów po terminie wyznaczonym przez zamawiającego – konsekwencje.

d) Oferta złożona w warunkach czynu nieuczciwej konkurencji (CASE STUDY). Czy zaniechanie odrzucenia ofert złożonych przez wykonawców, których łączy relacja rodzinna stanowi nieprawidłowość – CASE STUDY.

e) Rażąco niska cena – jak budować prawidłowe wezwanie do wyjaśnień. Ocena złożonych wyjaśnień w świetle najnowszego orzecznictwa. Wyjaśnienia rażąco niskiej ceny a tajemnica przedsiębiorstwa. Prawne granice ponownego wezwania do wyjaśnień.

f) Błędy w obliczeniu ceny – konsekwencje nieprawidłowej stawki podatku VAT a konstrukcja formularza ofertowego. Różne stawki VAT w ofertach  - sposób postępowania zamawiającego.

g) Nieprecyzyjne zapisy dokumentów zamówienia – konsekwencje na etapie badania i oceny ofert.

h) Wadium:

· Zasady wnoszenia wadium

· Zwrot wadium a możliwość wybrania oferty – wadium zwracane z mocy ustawy i na wniosek

· Sytuacje nieprawidłowego zatrzymania wadium w świetle orzecznictwa Sądu Najwyższego

i) Konsorcja i podmioty trzecie w postępowaniu – zasady składania i oceny dokumentów. 

j) Sytuacje szczególne – niemożność dokonania rozstrzygnięcia. 
k) Unieważnienie postępowania – przesłanki.

Dzień III – środa:

do godz. 9.00 śniadanie, 9:00-11.00 – zajęcia, 11.00 – II śniadanie; do godz. 11.30 – wykwaterowanie uczestników
1. Umowy: kluczowe zapisy, treści obowiązkowe w umowie, zabezpieczenie należytego wykonania umowy, klauzule niedozwolone, aneksowanie umów, waloryzacja wynagrodzeń, podwykonawstwo i regulacje podwykonawstwa w umowie, odstąpienie od umowy lub jej unieważnienie. Zasady stosowania zaliczek / częściowych płatności. 

2. Dokumentowanie postępowania oraz archiwizacja dokumentów. Nowe regulacje w zakresie protokołu – wpływ ogłoszenia o zamówieniu na kształt protokołu. Kontrola dokumentacji z postępowania.
3. Dyskusja – odpowiedzi na pytania uczestników szkolenia.
Turówka Hotel & Spa - jako czterogwiazdkowy, średniej wielkości hotel konferencyjno-rekreacyjny, zlokalizowany 400 metrów od wejścia do Kopalni Soli w Wieliczce. Obiekt wyróżnia dyskrecja i elegancja, hotel to budynek 200-letni pod ochroną Konserwatora Zabytków. Swoim gościom Turówka oferuje klimatyzowane pokoje i apartamenty. Goście hotelowi mogą również bezpłatnie korzystać z basenu hotelowego i saun. Hotel wyróżnia dyskrecja i subtelna elegancja. Z okien roztaczają się widoki na ogród. Restauracja hotelowa specjalizuje się w nowoczesnej kuchni międzynarodowej. W trakcie Mistrzostw Europy Euro 2012 Hotel Turówka był bazą dla reprezentacji Włoch w piłce nożnej. Gościły tutaj również reprezentacja Polski oraz Mistrzowie Europy U21 2017 – Niemcy. 

Kilka istotnych informacji o Turówka Hotel & Spa:

- duży park obok hotelu, możliwość pójścia na spacer, biegania

- ok. 7 min pieszo do Kopalni Soli Wieliczka

- ok. 15-20 min drogi do centrum Krakowa

- ok. 5 km do wyjazdu na autostradę A4

- w ofercie hotelu SPA & Wellness masaże, zabiegi na ciało i twarz 

- bezpłatny parking
- basen kryty
- dogodne połączenie kolejowe z Krakowem, ok. 25 min drogi, "szybka kolej" Kraków – Wieliczka, przystanek "Wieliczka Park" obok hotelu i dojazd pod samą Galerię Krakowską / Dworzec Główny PKP w centrum Krakowa

- bezpośrednie połączenie (szybka kolej) z Lotniska Balice pod Turówka Hotel & SPA (przystanek "Wieliczka Park" obok hotelu)
Bardzo dobry dojazd komunikacją publiczną (PKP – bezpośrednie połączenia Szczecin-Poznań-Wrocław-Katowice-Kraków-Wieliczka, Gdynia-Warszawa-Kraków-Wieliczka). Ponadto Wieliczka granicząc od południowego wschodu z Krakowem, świetnie skomunikowana jest z resztą Polski – wygodny dojazd autostradą A-4 (węzeł Wieliczka). 

ZGŁOSZENIE NA SZKOLENIE:
„Zamówienia publiczne do i powyżej progu UE w tym zamówienia współfinansowane z nowej perspektywy finansowej i KPO. 
Przygotowanie do prowadzenia zamówień na przełomie roku 2024/25 oraz w 2025 roku. WARSZTATY CASE STUDY."

prowadzenie: mec. Łukasz Mackiewicz
18-20 listopada 2024 r., WIELICZKA, Turówka Hotel & SPA ⋆⋆⋆⋆ , ul. Żeromskiego 1
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Koszt uczestnictwa 1 osoby w szkoleniu wynosi 2.880,- zł w przypadku finansowania szkolenia w co najmniej 70% ze środków publicznych. W pozostałych przypadkach koszt szkolenia to 3.540,- zł brutto (VAT 23%) i obejmuje udział w szkoleniu, materiały szkoleniowe, certyfikat uczestnictwa, pełne wyżywienie (śniadanie, obiad, kolacja), zakwaterowanie w pokojach 2-osobowych. Dopłata do pokoju 1-os. wynosi 450,- zł (VAT zw) lub 550,- zł (VAT 23%). Dopłata do noclegu z niedzieli na poniedziałek (1 dzień przed szkoleniem): 520 zł (VAT zw) lub 640,- zł (VAT 23%) – za pok. 1-os,  lub 340 zł (VAT zw) lub 420,- zł (VAT 23%) – za osobę w pok. 2-os.. OPCJA BEZ NOCLEGÓW: 1.480,- zł (oraz odpowiednio 1.790,- zł w tym VAT 23%) - cena obejmuje udział w szkoleniu, przerwy kawowe, obiady, materiały szkoleniowe, parking. LICZBA MIEJSC OGRANICZONA.
□ Oświadczamy - udział w szkoleniu pracowniczym finansowany jest ze środków publicznych co najmniej w 70%
Podanie danych osobowych jest dobrowolne. Niepodanie danych uniemożliwi realizację zamówienia. Dane Państwa przetwarzamy dla potrzeb realizacji usługi szkoleniowej oraz marketingu produktów i usług CDIK Nowe Przetargi. Zakres i sposób przetwarzania danych osobowych: https://noweprzetargi.pl/informacje-o-przetwarzaniu-danych-osobowych-polityka-rodo/
[image: image1.emf]Przesłanie karty zgłoszenia stanowi prawnie wiążące zobowiązanie do uczestnictwa w szkoleniu na warunkach określonych w karcie zgłoszenia. Rezygnacja z udziału w szkoleniu na 7 dni lub krócej przed jego terminem bądź nieobecność na zajęciach nie stanowi podstawy do zwrotu wpłaconej kwoty lub niewystawienia faktury obciążającej. Rezygnacji z udziału w szkoleniu prosimy dokonywać w formie pisemnej (fax, poczta).

Niniejszym pismem upoważniam organizatora szkolenia do wystawienia faktury bez podpisu odbiorcy.
Dane NABYWCY: ..............................................................................................................................................................

Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................

Dane ODBIORCY: .............................................................................................................................................................

Adres: .............................................................................................................................................................................. 
Szanuję środowisko i proszę o przesłanie faktury w pliku .pdf na adres poczty elektronicznej: ………………………………
Data, pieczątka, podpis: ...................................................................................


Wypełnione karty zgłoszenia prosimy przesyłać faksem: (22) 22 52 842 lub (17) 85 33 777 lub jako skan na: szkolenia@noweprzetargi.pl 
	Centrum Doradztwa i Kształcenia „Nowe Przetargi”
Warszawa 00-019, ul. Złota 7/18
Rzeszów 35-504, ul. Ustrzycka 118B
infolinia 801 889 888
	NIP: 688-112-85-12

REGON: 370443239

Citibank Handlowy S.A.


33 1030 0019 0109 8530 0042 6232
	internet: http://www.noweprzetargi.pl

e-mail:

szkolenia@noweprzetargi.pl

redakcja@noweprzetargi.pl

	Rejestr Instytucji Szkoleniowych nr 2.18/00040/2007

Wpis do ewidencji jednostek upoważnionych do organizowania i prowadzenia szkoleń w służbie cywilnej prowadzonej przez Urząd Służby Cywilnej w Warszawie
ISO 9001 (PN-EN ISO 9001:2015)



