Szanowni Państwo,
Centrum Doradztwa i Kształcenia Nowe Przetargi zaprasza na:
ZAMÓWIENIA PUBLICZNE NA PRZEŁOMIE 2026 I 2027 ROKU WARSZTATY: 
najnowsze zmiany, certyfikacja wykonawców i aktualne problemy w praktyce. Jak bezpiecznie zamknąć rok budżetowy i przygotować zamówienia na 2027 r.?
PROWADZENIE: mec. Łukasz Mackiewicz
25-27 listopada 2026 r., Zakopane, Radisson Blu Hotel & Residences ⋆⋆⋆⋆⋆
mec. Łukasz Mackiewicz  -  radca prawny specjalizujący się w zamówieniach publicznych, z doświadczeniem jako pracownik zamawiającego oraz kontroler zamówień publicznych. Dzięki praktyce zawodowej posiada szeroką wiedzę nie tylko z zakresu przygotowania dokumentacji przetargowych oraz prowadzenia postępowań o udzielenie zamówienia ale również z zakresu finansowania projektów infrastrukturalnych i środowiskowych, jak również z zakresu odpowiedzialności osób na kierowniczych stanowiskach w administracji publicznej, pracowników zamawiającego oraz podmiotów biorących udział w postępowaniach przetargowych. Występuje jako pełnomocnik wykonawców i zamawiających w postępowaniach przed sądami wszystkich instancji oraz Krajową Izbą Odwoławczą. Partner zarządzający w kancelarii zajmującej się doradztwem w zakresie zamówień publicznych. Ceniony za rzetelną wiedzę zarówno z zakresu zamówień publicznych jak i projektów unijnych. Uczestnicy szkoleń zwracają uwagę na dynamiczny i ciekawy sposób prowadzenia zajęć, konkretny i jasny przekaz merytoryczny oraz bardzo dobrą interakcję z uczestnikami.
Dzień I – środa:
[bookmark: _Hlk31953293]do godz. 12.00 – kwaterowanie uczestników według dostępności pokoi, 12.00-18.00 – zajęcia (obiad: 13.00-14.00):
Blok I: Zamówienia publiczne - październik 2026. Co się zmieniło, co już działa i na co trzeba przygotować zamawiającego?
Blok II: Najnowsze zmiany w przepisach:
1. Najważniejsze zmiany w systemie zamówień publicznych w 2026 r. – stan na październik 2026 r.
2. Nowe regulacje, praktyka stosowania przepisów i najważniejsze stanowiska instytucji kontrolnych.
3. Co powinno znaleźć się na „liście kontrolnej” działu zamówień na ostatni kwartał 2026 r.
4. Najważniejsze ryzyka związane z prowadzeniem postępowań pod presją końca roku budżetowego.
[image: ]
5. Planowane zmiany w prawie zamówień publicznych i prawie europejskim - czego możemy spodziewać się w 2027 r.
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Blok III: Certyfikacja wykonawców – pierwsze miesiące funkcjonowania systemu i praktyczne problemy zamawiających:
1. Certyfikacja wykonawców od 12 lipca 2026 r. - co zmieniło się w praktyce postępowań. 
2. Charakter fakultatywny certyfikacji - kiedy wykonawca może posłużyć się certyfikatem. 
3. Zakres informacji potwierdzanych certyfikatem: 
· podstawy wykluczenia, 
· spełnianie warunków udziału, 
· granice związania zamawiającego treścią certyfikatu. 
4. Certyfikat a JEDZ i podmiotowe środki dowodowe. 
5. [bookmark: OLE_LINK1]Jak badać aktualność certyfikatu i kiedy zamawiający powinien prowadzić własną weryfikację wykonawcy. 
6. Certyfikacja a wykonawcy wspólnie ubiegający się o zamówienie. 
7. Certyfikacja a podmioty udostępniające zasoby. 
8. Pierwsze problemy interpretacyjne i praktyczne ryzyka dla zamawiającego. 
9. Jak przygotować SWZ i procedury wewnętrzne do funkcjonowania systemu certyfikacji.
Blok IV: Wykonawcy i produkty spoza UE – nowe granice dostępu do rynku zamówień publicznych:
1. Wykonawca z państwa trzeciego - kiedy może uczestniczyć w postępowaniu. 
2. UE, GPA i pozostałe państwa trzecie - zasady różnicowania sytuacji wykonawców. 
3. Kiedy zamawiający może, a kiedy musi ograniczyć dostęp do postępowania. 
4. Jak prawidłowo sformułować postanowienia SWZ dotyczące wykonawców i produktów pochodzących z państw trzecich. 
5. Ograniczenia dotyczące wykonawców i wyrobów medycznych pochodzących z Chińskiej Republiki Ludowej – praktyczne obowiązki zamawiającego w postępowaniach objętych zakresem rozporządzenia UE. 
6. Badanie pochodzenia wykonawcy i pochodzenia dostarczanych produktów. 
7. Jak uniknąć niezgodnego z prawem ograniczenia konkurencji.
Dzień II – czwartek:
8.00 - 10.00 – śniadanie, 10.00-18.00 – zajęcia (przerwa obiadowa: 14.00-15.00):
Blok V: Końcówka roku budżetowego 2026 – jak udzielać zamówień szybko, ale bezpiecznie:
1. Dodatkowe środki otrzymane pod koniec roku - kiedy można rozpocząć i przeprowadzić postępowanie. 
2. Zmiana planu postępowań i planu finansowego. 
3. Zamówienie nieplanowane  - jak udokumentować potrzebę i prawidłowo oszacować jego wartość. 
4. Presja czasu a zakaz dzielenia zamówienia i zaniżania jego wartości. 
5. Kiedy można zastosować tryb pilny i jakie błędy są najczęściej kwestionowane przez kontrolę. 
6. Co zrobić, gdy postępowanie nie zakończy się przed końcem roku budżetowego. 
7. Finansowanie zamówienia przechodzącego na kolejny rok. 
8. Zamówienia powtarzające się - jak przygotować je wcześniej, aby zapewnić ciągłość dostaw i usług od 1 stycznia 2027 r. 
Blok VI: Planowanie zamówień na 2027 r. i prawidłowe szacowanie wartości.
1. Jak przygotować plan postępowań na 2027 r. 
2. Zamówienia jednorazowe, powtarzające się i realizowane etapami. 
3. Szacowanie wartości zamówienia – najczęstsze błędy prowadzące do zarzutu niedozwolonego podziału zamówienia. 
4. Opcje, wznowienia i zamówienia podobne – podobieństwa, różnice i praktyczne zastosowanie. 
5. Czy i kiedy warto stosować prawo opcji. 
6. Jak prawidłowo skonstruować formularz ofertowy przy prawie opcji. 
7. Wartość podstawowa, wartość opcji i wartość maksymalna umowy. 
8. Zabezpieczenie należytego wykonania umowy przy zamówieniu z opcją. 
9. Opcja a środki finansowe i zasady gospodarki finansowej jednostki sektora finansów publicznych. 
10. Dokumentowanie procesu szacowania wartości – jak przygotować dokumentację „odporną na kontrolę”.
Blok VII: SWZ 2026 – jak przygotować dokumentację, która nie ogranicza konkurencji i nie komplikuje później badania ofert:
1. Wezwanie do wyjaśnienia, wezwanie do uzupełnienia czy odrzucenie oferty? 
2. Art. 128 PZP – granice uzupełniania podmiotowych środków dowodowych i innych dokumentów. 
3. Dokumenty elektroniczne, pełnomocnictwa i reprezentacja wykonawcy: 
· skan dokumentu, 
· elektroniczne odwzorowanie, 
· poświadczenie za zgodność, 
· podpis kwalifikowany, 
· podpis zaufany i osobisty – kiedy może być stosowany. 
4. Pełnomocnictwo wadliwe w chwili składania oferty – co można uzupełnić. 
5. Wykonawca wspólnie ubiegający się o zamówienie – reprezentacja i dokumenty konsorcjum. 
6. Podmiotowe środki dowodowe – aktualność, kompletność i możliwość uzupełnienia. 
7. Przedmiotowe środki dowodowe – kiedy można uzupełnić, a kiedy nie. 
8. Oferta niezgodna z warunkami zamówienia – granica między wyjaśnieniem a niedopuszczalną zmianą oferty. 
9. Poprawianie omyłek – kiedy obowiązek, a kiedy zakaz ingerencji w ofertę. 
10. Rażąco niska cena – aktualne problemy: 
· cena całkowita, 
· cena jednostkowa, 
· istotne części składowe, 
· jakość i kompletność wyjaśnień. 
11. Czyn nieuczciwej konkurencji a rażąco niska cena. 
12. Jak przygotować uzasadnienie odrzucenia oferty, aby ograniczyć ryzyko odwołania.
Blok VIII: Pytania, wyjaśnienia, zmiana SWZ i sytuacje kryzysowe przed oraz po otwarciu ofert.
1. Pytania wykonawców – kiedy odpowiedź jest obowiązkowa. 
2. Pytanie złożone po terminie, które ujawnia rzeczywisty błąd w dokumentacji – co powinien zrobić zamawiający. 
3. Wyjaśnienie treści SWZ czy niedopuszczalna zmiana warunków zamówienia. 
4. Modyfikacja SWZ – kiedy konieczne jest przedłużenie terminu składania ofert. 
5. Błędy w formularzu ofertowym – kiedy można je naprawić, a kiedy konieczne jest unieważnienie postępowania. 
6. Powtórzenie czynności badania i oceny ofert. 
7. Unieważnienie wyboru najkorzystniejszej oferty – kiedy jest dopuszczalne. 
8. Kiedy błąd zamawiającego można naprawić, a kiedy konieczne jest unieważnienie postępowania.
Dzień III – piątek:
do godz. 9.00 śniadanie, 9:00-11.00 – zajęcia; do godz. 11.00 – wykwaterowanie uczestników
Blok IX: Umowa w sprawie zamówienia publicznego – najważniejsze problemy na etapie realizacji.
1. Jak przygotować projekt umowy, aby ograniczyć liczbę sporów z wykonawcą. 
2. Obowiązek współdziałania stron -  praktyczne znaczenie dla zamawiającego. 
3. Kary umowne – jak konstruować je skutecznie i proporcjonalnie. 
4. Naliczanie, potrącanie i miarkowanie kar umownych. 
5. Zabezpieczenie należytego wykonania umowy. 
6. Prawo opcji w trakcie realizacji umowy. 
7. Zmiana umowy na podstawie art. 455 PZP: 
· zmiany przewidziane w umowie, 
· zmiany nieistotne, 
· zmiany spowodowane okolicznościami nieprzewidywalnymi, 
· zmiany wartości umowy. 
8. Waloryzacja wynagrodzenia – najczęstsze problemy praktyczne. 
9. Aneks czy nowe postępowanie? 
10. Zmiany umowy a ryzyko zarzutów organów kontroli. 
11. Ogłoszenie o wykonaniu umowy – obowiązki i praktyczne problemy.
Blok X: Zamówienia pod kontrolą – jak prowadzić postępowanie i dokumentację, aby przygotować się na kontrolę.
Blok XI: Podsumowanie szkolenia.




Radisson Blu Hotel & Residences Zakopane to luksusowy hotel klasy premium, łączący elegancki, współczesny design z wyjątkową atmosferą Tatr. Obiekt cieszy się bardzo wysokimi ocenami gości, którzy szczególnie doceniają jego standard, komfort, profesjonalną obsługę oraz znakomitą lokalizację.
Hotel położony jest w spokojnej części Zakopanego, a jednocześnie zaledwie kilka minut pieszo od ścisłego centrum miasta i Krupówek. Dużym atutem jest bardzo dobra dostępność komunikacyjna – niedaleko znajduje się również dworzec kolejowy PKP (około 800 m), dzięki czemu hotel jest doskonałym wyborem zarówno dla Gości podróżujących samochodem, jak i transportem publicznym.
Już od momentu wejścia uwagę przyciąga efektowne, przestronne lobby, którego aranżacja podkreśla charakter obiektu i tworzy wyjątkową atmosferę. Starannie zaprojektowane wnętrza harmonijnie łączą nowoczesną estetykę z elementami inspirowanymi górskim otoczeniem.
Radisson Blu oferuje przestronne, elegancko urządzone pokoje i apartamenty wyposażone z myślą o najbardziej wymagających Gościach. Jednym z największych walorów obiektu są panoramiczne przeszklenia oraz spektakularne widoki na Tatry i Gubałówkę. Górska panorama oglądana bezpośrednio z hotelowych wnętrz stanowi wyjątkowe dopełnienie pobytu o każdej porze roku.
Rozbudowana strefa wellness & spa pozwala odpocząć po dniu spędzonym w górach. Do dyspozycji Gości pozostają kryty basen, jacuzzi, sauny fińskie i parowe oraz bogata oferta zabiegów relaksacyjnych i regeneracyjnych. Osoby preferujące aktywny wypoczynek mogą korzystać z nowoczesnej siłowni wyposażonej w sprzęt cardio i siłowy oraz przestrzeni fitness.
Dopełnieniem pobytu jest oferta gastronomiczna. Hotelowa restauracja łączy kuchnię polską i międzynarodową z regionalnymi inspiracjami, natomiast elegancki lobby bar tworzy doskonałą przestrzeń na spotkanie, popołudniową kawę lub wieczornego drinka.
Radisson Blu Hotel & Residences Zakopane to połączenie luksusu, prestiżowej atmosfery i spektakularnych górskich widoków z komfortem doskonałej lokalizacji. Bliskość centrum i dworca PKP, eleganckie wnętrza oraz rozbudowana strefa wellness sprawiają, że jest to jeden z najbardziej atrakcyjnych obiektów hotelowych w Zakopanem – zarówno na wypoczynek, jak i pobyt biznesowy.



ZGŁOSZENIE NA SZKOLENIE:
ZAMÓWIENIA PUBLICZNE NA PRZEŁOMIE 2026 I 2027 ROKU WARSZTATY: 
najnowsze zmiany, certyfikacja wykonawców i aktualne problemy w praktyce. Jak bezpiecznie zamknąć rok budżetowy i przygotować zamówienia na 2027 r.?
prowadzenie: mec. Łukasz Mackiewicz
25-27 listopada  2026 r., Zakopane, Radisson Blu Hotel & Residences, Bulwary Słowackiego
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Koszt uczestnictwa 1 osoby w szkoleniu wynosi 3.280,- zł w przypadku finansowania szkolenia w co najmniej 70% ze środków publicznych. W pozostałych przypadkach koszt szkolenia to 3.990,- zł brutto (VAT 23%) i obejmuje udział w szkoleniu, materiały szkoleniowe, certyfikat uczestnictwa, pełne wyżywienie (śniadanie, obiad, kolacja), zakwaterowanie w pokojach 2-osobowych. Dopłata do pokoju 1-os. wynosi 650,- zł (VAT zw) lub 790,- zł (VAT 23%). Dopłata do noclegu z wtorku na środę (1 dzień przed szkoleniem): 600 zł (VAT zw) lub 740,- zł (VAT 23%) – za pok. 1-os,  lub 370 zł (VAT zw) lub 560,- zł (VAT 23%) – za osobę w pok. 2-os. OPCJA BEZ NOCLEGÓW: 1.780,- zł (oraz odpowiednio 2.190,- zł w tym VAT 23%) - cena obejmuje udział w szkoleniu, przerwy kawowe, obiady, materiały szkoleniowe. LICZBA MIEJSC OGRANICZONA.
□ Oświadczamy - udział w szkoleniu pracowniczym finansowany jest ze środków publicznych co najmniej w 70%
Podanie danych osobowych jest dobrowolne. Niepodanie danych uniemożliwi realizację zamówienia. Dane Państwa przetwarzamy dla potrzeb realizacji usługi szkoleniowej oraz marketingu produktów i usług CDIK Nowe Przetargi. Pełne informacje odnośnie zakresu oraz sposobu przetwarzania danych osobowych znajdą Państwo na stronie: https://noweprzetargi.pl/informacje-o-przetwarzaniu-danych-osobowych-polityka-rodo/
Przesłanie karty zgłoszenia oznacza potwierdzenie udziału w szkoleniu na określonych warunkach. Rezygnacja na 7 dni lub krócej przed szkoleniem lub nieobecność nie uprawnia do zwrotu opłaty ani do niewystawienia faktury. Prosimy o zgłaszanie rezygnacji na piśmie (fax lub e-mail).

Dane NABYWCY: ..............................................................................................................................................................
Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................
Dane ODBIORCY (jeśli inne niż nabywca) ..........................................................................................................................
Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................
Faktura zostanie wystawiona w postaci ustrukturyzowanej i przekazana za pośrednictwem Krajowego Systemu e-Faktur (KSeF), zgodnie z obowiązującymi przepisami prawa.
Data, pieczątka, podpis: ..................................................................................................................................................

Wypełnione karty zgłoszenia prosimy przesyłać jako skan na: szkolenia@noweprzetargi.pl 
 Zgłoszenia dokonać również można bezpośrednio ze strony internetowej danego szkolenia
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