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Zapraszamy na szkolenie:
„Zamówienia publiczne w roku 2022 dla Wykonawców. 

Jak skutecznie pozyskiwać zlecenia z sektora 

Publicznego.”

mec. Łukasz Mackiewicz*, SZKOLENIE ONLINE, 23 lutego 2022 r.
*mec. Łukasz Mackiewicz  -  radca prawny specjalizujący się w zamówieniach publicznych, z ogromnym doświadczeniem praktycznym zarówno po stronie zamawiającego, wykonawcy jak i kontrolującego zamówienia publiczne. Dzięki praktyce zawodowej posiada szeroką wiedzę z zakresu specyfiki poszczególnych branż Wykonawców. Na co dzień występuje jako pełnomocnik wykonawców i zamawiających w postępowaniach przed sądami wszystkich instancji oraz Krajową Izbą Odwoławczą. Współpracownik renomowanych kancelarii prawnych. Ceniony za rzetelną wiedzę zarówno z zakresu zamówień publicznych jak i projektów unijnych. Uczestnicy szkoleń zwracają uwagę na dynamiczny i ciekawy sposób prowadzenia zajęć, konkretny i jasny przekaz merytoryczny oraz bardzo dobrą interakcję z uczestnikami.

1. Udział w procedurze udzielenia zamówienia publicznego z punktu widzenia wykonawcy. Kluczowe zmiany w przepisach z punktu widzenia Wykonawcy.
2. Terminologia i definicje - znaczenie w procesie składania ofert lub wniosków o dopuszczenie do udziału w postępowaniu. 
3. Zasady liczenia terminów – kiedy występuje milcząca zgoda na działania zamawiającego. 

4. Korzystanie przez Wykonawców z danych gromadzonych w ramach Centralnego Rejestru Umów.
5. Analiza treści ogłoszenia o zamówieniu na dostawy, usługi, roboty budowlane jako podstawa dalszych decyzji w postępowaniu o udzielenie zamówienia publicznego. 
6. Działania Wykonawcy w przypadku błędów Zamawiającego lub treści naruszających wolną konkurencję – działania „miękkie” i „twarde” w procedurze.

7. Komunikacja z Zamawiającym – zasady komunikacji elektronicznej w toku procedury. Konsekwencje sporządzenia dokumentu niezgodnie z wymaganiami Zamawiającego. 

8. Pełnomocnictwa – konsekwencje błędów. Zasady uzupełniania. Czy jest możliwość antydatowania pełnomocnictwa.

9. Grupy kapitałowe – obowiązki. Konsorcjum - reprezentacja oraz wymagane dokumenty.

10. PODWYKONAWCA – sposób ujawnienia informacji o podwykonawcach, sposoby zabezpieczania interesu podwykonawców przy realizacji umowy o udzielenie zamówienia publicznego.

11. Wstępne konsultacje rynkowe – możliwość późniejszego udziału w postępowaniu.

12. WADIUM W PROCEDURZE – formy wnoszenia, zwrot wadium na wniosek – skutki dla Wykonawcy, zatrzymanie, ponowne wniesie wadium. Odzyskiwanie zatrzymanego wadium. 

13. Analiza treści Specyfikacji Warunków Zamówienia w postępowaniu. Najczęstsze błędy w treści SWZ w roku 2021 a optymalne strategie postępowania Wykonawców w roku 2022.

a) Warunki udziału w postępowaniu – poświadczenia i inne dowody na spełnienie warunków w postępowaniu - zasada działania. Skuteczne kwestionowanie zapisów swz. 

b) Wykaz dokumentów i oświadczeń jakich zamawiający może żądać od  wykonawców na potwierdzenie warunków udziału w postępowaniu w nowym stanie prawnym – co oznacza dokumenty aktualne na dzień złożenia? Jakie dokumenty należy przygotować w terminie składania ofert.

c) Procedura udzielania wyjaśnień dotyczących postanowień SWZ.

14. BŁĘDY I NIEPRAWIDŁOWOŚCI W OFERTACH. POZACENOWE KRYTERIA OCENY OFERT ORAZ WERYFIKACJA WYKONAWCÓW  – STRATEGIE POSTĘPOWANIA: 

a) Wniesienie oferty, nieważność oferty;

b) Odrzucenie oferty a „niewniesienie w terminie”;

c) Nowe zasady otwarcia ofert – praktyczne konsekwencje;

d) Odrzucenie ofert; 

e) Uzupełnianie dokumentów; 

f) Margines błędu w ofercie: oczywiste omyłki pisarskie, oczywiste omyłki rachunkowe, inne omyłki; 

g) Badanie i ocena ofert: przesłanki odrzucenia oferty, zasady badania rażąco niskiej ceny;

h) Przedłużenie terminu związania ofertą a zgoda na wybór po terminie – nowe obowiązki Wykonawcy;

i) Odrzucenie oferty – przesłanki; 

j) Rażąco niska cena;

k) Unieważnienie postępowania – strategia działania Wykonawcy.

15. Przesłanki unieważnienia postępowania – zasady zaskarżania unieważnienia. Kiedy warto zaskarżyć unieważnione postępowanie?
16. UMOWA O ZAMÓWIENIE PUBLICZNE: zasady konstrukcji, terminy, zmiana treści, wypowiedzenie, nieważność. Skarga do Krajowej Izby Odwoławczej na projektowane postanowienia umowy.

17. OCHRONA INTERESÓW FIRMY W POSTĘPOWANIACH PRZETARGOWYCH -  ŚRODKI OCHRONY PRAWNEJ: Skarga do Krajowej Izby Odwoławczej – wymogi formalne, zasady składania. Zasady składania skargi do sądu okręgowego. Strategie postępowania w przypadku sporu na linii Zamawiający-Wykonawca.
18. Inwestycje realizowane w ramach „Polskiego Ładu” okiem Wykonawcy:

a) Zasady finansowania.

b) Termin wszczęcia postępowania i obowiązki informacyjne Zamawiającego;

c) Opis przedmiotu zamówienia. Szczególne zapisy umowne: zaliczki, nadzór inwestorski, klauzule arbitrażowe, warunki wypłaty wynagrodzenia.

19. Zasady kierowania informacji o nieprawidłowościach do Departamentu Kontroli Doraźnej oraz organów ścigania. Przestępstwo z art. 231 kk jako podstawa do odpowiedzialności karnej zamawiających.
20. Najnowsze orzecznictwo w oparciu o nowy stan prawny – przegląd kluczowych rozstrzygnięć Krajowej Izby Odwoławczej.
21. Dyskusja – odpowiedzi na pytania uczestników szkolenia.

.

ZGŁOSZENIE NA SZKOLENIE:

„Zamówienia publiczne w roku 2022 dla Wykonawców. 

Jak skutecznie pozyskiwać zlecenia z sektora 

Publicznego.”

prowadzenie: mec. Łukasz Mackiewicz
23 lutego 2022 roku, SZKOLENIE ONLINE, godz. 8.30-14.30

	IMIĘ, NAZWISKO I STANOWISKO
	E-MAIL (celem przesłania potwierdzenia uczestnictwa)
	TELEFON
	KWOTA

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	RAZEM
	


Koszt uczestnictwa 1 osoby w szkoleniu wynosi 490,- zł netto (602,70 zł brutto) i obejmuje udział w szkoleniu, koszt materiałów szkoleniowych (wydania książkowe Ustawa PZP oraz Zestawienie aktów wykonawczych), pisemne zaświadczenie uczestnictwa. 

□ Wyrażam zgodę na przetwarzanie zawartych w karcie zgłoszenia danych osobowych delegowanych pracowników dla potrzeb realizacji usługi szkoleniowej. Więcej informacji na stronie: https://noweprzetargi.pl/informacje-o-przetwarzaniu-danych-osobowych-polityka-rodo/
Przesłanie karty zgłoszenia stanowi prawnie wiążące zobowiązanie do uczestnictwa w szkoleniu na warunkach określonych w karcie zgłoszenia. Rezygnacja z udziału w szkoleniu na 7 dni lub krócej przed jego terminem bądź nieobecność na zajęciach nie stanowi podstawy do zwrotu wpłaconej kwoty lub niewystawienia faktury obciążającej. Rezygnacji z udziału w szkoleniu prosimy dokonywać w formie pisemnej (fax, poczta).

Niniejszym pismem upoważniam organizatora szkolenia do wystawienia faktury bez podpisu odbiorcy.
Dane NABYWCY: ..............................................................................................................................................................

Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................

Szanuję środowisko i proszę o przesłanie faktury w pliku .pdf na adres poczty elektronicznej: ………………………………
Data, pieczątka, podpis: ...................................................................................
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Wypełnione karty zgłoszenia prosimy przesyłać na numer faksu: (22) 22 52 842 lub (17) 85 33 777 lub na adres e-mail: szkolenia@noweprzetargi.pl 
Płatności prosimy realizować na konto: CDIK Nowe Przetargi,  ul. Złota 7/18, 00-019 Warszawa,
Citibank Handlowy: 33 1030 0019 0109 8530 0042 6232   Tytuł płatności: NPW-II-LM
	Centrum Doradztwa i Kształcenia „Nowe Przetargi”
Warszawa 00-019, ul. Złota 7/18
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	NIP: 688-112-85-12

REGON: 370443239

Citibank Handlowy S.A.
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	Rejestr Instytucji Szkoleniowych nr 2.18/00040/2007
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