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[bookmark: _Hlk103259570]„Zasada konkurencyjności oraz 
Baza Konkurencyjności w praktyce.”
Piotr Sperczyński*, ONLINE, 9 PAŹDZIERNIKA 2026 roku
*Piotr Sperczyński – jeden z najbardziej cenionych specjalistów i trenerów w zakresie zamówień publicznych w Polsce, zamówieniami publicznymi zajmuje się od 1994 roku – doskonale zorientowany w specyfice funkcjonowania podmiotów podlegających systemowi zamówień publicznych. Trener zamówień publicznych wpisany w roku 1994 na listę Prezesa UZP w zakresie: dostaw, usług, usług informatycznych oraz robót budowlanych. Autor licznych publikacji i artykułów. W latach 1995-2006 wpisany na listę arbitrów Prezesa Urzędu Zamówień Publicznych. Wiedza praktyczna sprawdza się przy konsultacjach w przygotowaniu i prowadzeniu postępowań, weryfikacji ogłoszeń o zamówieniu i treści specyfikacji czy budowaniu rozwiązań organizacyjnych, lub w pro-wadzeniu szkoleń na terenie całego kraju. W chwili obecnej jest to osoba posiadająca cenny zbiór doświadczeń i sprawdzonych rozwiązań, z których warto skorzystać. Praktyk w trzech płaszczyznach: zamawiający, wykonawca i kontrola zamówień. Każdego roku w jego szkoleniach bierze udział kilka tysięcy osób (średnio w roku ok. 120 szkoleń jedno/dwu lub trzydniowych), a częste konsultacje i doradztwo (także telefonicznie) jest prowadzone od ponad 27 lat. W rankingach popularności osób prowadzących szkolenia niezmiennie zajmuje czołowe pozycje.
Zapraszamy na specjalistyczne szkolenie poświęcone stosowaniu zasady konkurencyjności oraz obsłudze Bazy Konkurencyjności. Podczas zajęć omówimy najczęstsze błędy, obowiązujące standardy oraz aktualne wymagania instytucji wdrażających – wszystko w praktycznym ujęciu, z przykładami i najnowszymi wytycznymi.

Zakres szkolenia:
1. Podstawowe informacje dotyczące ustawy prawo zamówień publicznych – Baza konkurencyjności.
a) Zasady postępowania przy udzielaniu zamówień publicznych.
b) Zamawiający, wykonawca - strony postępowania.
c) Planowanie zamówień. Plan postępowań, planowanie zamówienia w celu ustalenia wartości zamówienia.
d) Ustalenie wartości zamówienia.
e) Tryby postępowania objęte ustawą pzp – ogólna charakterystyka.
f) Konflikt interesu w rozumieniu ustawy pzp.
g) Składanie i ocena ofert, procedura badania i oceny.
h) Umowa w sprawie zamówienia, zmiany, aneksy – podstawa prawna – uzasadnienie faktyczne.
i) Zasada konkurencyjności w świetle Rozporządzenia UE 2021/1060.
j) Baza konkurencyjności a projekty infrastrukturalne oraz zakupy powyżej progów udzielania zamówień.

2. Baza konkurencyjności – teoria i praktyka. Procedury wg „Wytycznych kwalifikowalności wydatków 2021-2027”. 
a) Strona elektroniczna  - BK2021.
b) Etap przygotowania do postepowania.
c) Etap prowadzenia postepowania.
d) Etap realizacji umowy.
e) Sprawozdanie z udzielonych zamówień / rejestr umów.

3. Zasada konkurencyjności według nowych „Wytycznych kwalifikowalności dla okresu finansowania 2021-2027” 
a) Zestawienie zmian w procedurze udzielania zamówień publicznych.
b) Wyłączenia z obowiązku stosowania procedur konkurencyjnych.
c) Wartość zamówienia wg wytycznych.
d) Opis przedmiotu zamówienia.
e) Kryteria oceny ofert.
f) Konflikt interesu wg wytycznych.
g) Przygotowanie i prowadzenie postępowania.
h) Baza konkurencyjności.
i) Dokumentowanie postępowania.
j) Realizacja umowy – zmiany

4. Strona praktyczna – praktyczna analiza procedur. Zestawienie często występujących nieprawidłowości. Lista kontrolna.

5. Regulamin wewnętrzny podmiotów udzielających zamówienia publiczne o wartości zamówienia poniżej 170 000 zł – na podstawie „Wytycznych kwalifikowalności dla okresu finansowania 2021-2025”.
a) Wymagania dotyczące regulaminów wewnętrznych w systemie zamówień publicznych - baza konkurencyjności.
b) Przykładowe punkty dobrze przygotowanej regulacji wewnętrznej w postępowaniach o wartości poniżej 170 000 zł. Lista sprawdzająca.
c) Analiza przykładowego regulaminu zaproponowanego przez uczestników szkolenia.

6. Panel dyskusyjny – w trakcie trwania szkolenia oraz po zakończeniu części wykładowej.
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ZGŁOSZENIE NA SZKOLENIE:
„Zasada konkurencyjności oraz Baza Konkurencyjności
 w praktyce.”
prowadzenie: Piotr Sperczyński, 9 października 2026 roku, ONLINE, godz. 8.30-14.30
	IMIĘ, NAZWISKO I STANOWISKO
	E-MAIL (w celu wysłania dostępu)
	TELEFON
	KWOTA

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	RAZEM
	


Koszt uczestnictwa 1 osoby w szkoleniu wynosi 690,- zł w przypadku finansowania szkolenia ze środków publicznych w co najmniej 70% (faktura VAT zw.). W pozostałych przypadkach koszt szkolenia wynosi 850,- zł brutto (VAT 23%) %) i obejmuje koszt materiałów wysyłanych Pocztą Polską po szkoleniu (w formie książkowej Ustawa PZP + Akty wykonawcze) oraz pisemne zaświadczenie uczestnictwa. Dodatkowy materiał szkoleniowy udostępniamy w wersji elektronicznej.
□ Oświadczamy - udział w szkoleniu pracowniczym finansowany jest ze środków publicznych co najmniej w 70%
Podanie danych osobowych jest dobrowolne. Niepodanie danych uniemożliwi realizację zamówienia. Dane Państwa przetwarzamy dla potrzeb realizacji usługi szkoleniowej oraz marketingu produktów i usług CDIK Nowe Przetargi. Pełne informacje odnośnie zakresu oraz sposobu przetwarzania danych osobowych znajdą Państwo na stronie: https://noweprzetargi.pl/informacje-o-przetwarzaniu-danych-osobowych-polityka-rodo/
Przesłanie karty zgłoszenia oznacza potwierdzenie udziału w szkoleniu na określonych warunkach. Rezygnacja na 7 dni lub krócej przed szkoleniem lub nieobecność nie uprawnia do zwrotu opłaty ani do niewystawienia faktury. Prosimy o zgłaszanie rezygnacji na piśmie (fax lub e-mail).

Dane NABYWCY: ..............................................................................................................................................................
Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................
Dane ODBIORCY (jeśli inne niż nabywca) ........................................................................................................................
Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................
Faktura zostanie wystawiona w postaci ustrukturyzowanej i przekazana za pośrednictwem Krajowego Systemu e-Faktur (KSeF), zgodnie z obowiązującymi przepisami prawa.
Data, pieczątka, podpis: ..................................................................................................................................................

Wypełnione karty zgłoszenia prosimy przesyłać jako skan na: szkolenia@noweprzetargi.pl  Zgłoszenia dokonać również można bezpośrednio ze strony internetowej danego szkolenia
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