„Przygotowanie postępowania o udzielenie zamówienia publicznego, OPZ, szacowanie - CASE STUDY dla osób przygotowujących procedurę oraz zasiadających w komisjach przetargowych.”
mec. Łukasz Mackiewicz, RZESZÓW, 23 listopada 2026 r.
*mec. Łukasz Mackiewicz  -  radca prawny specjalizujący się w zamówieniach publicznych, posiadający doświadczenie zarówno po stronie zamawiającego, jak i w obszarze kontroli zamówień publicznych. Dzięki wieloletniej praktyce zawodowej dysponuje szeroką wiedzą obejmującą przygotowanie dokumentacji przetargowej, prowadzenie postępowań o udzielenie zamówienia publicznego, a także zagadnienia związane z finansowaniem projektów infrastrukturalnych i środowiskowych. Specjalizuje się również w problematyce odpowiedzialności osób zajmujących kierownicze stanowiska w administracji publicznej, pracowników zamawiającego oraz podmiotów uczestniczących w postępowaniach przetargowych. Występuje jako pełnomocnik zarówno wykonawców, jak i zamawiających w postępowaniach przed sądami wszystkich instancji oraz przed Krajową Izbą Odwoławczą. Jest partnerem zarządzającym w kancelarii doradzającej w zakresie zamówień publicznych. Ceniony za rzetelną wiedzę z zakresu zamówień publicznych oraz projektów unijnych. Uczestnicy szkoleń podkreślają jego dynamiczny i angażujący sposób prowadzenia zajęć, jasny i konkretny przekaz oraz wysoką interakcję z uczestnikami.

Szkolenie ma praktyczny charakter i jest skierowane do osób odpowiedzialnych za przygotowanie i prowadzenie postępowań oraz członków komisji przetargowych. Uczestnicy przejdą przez kluczowe etapy przygotowania zamówienia – od szacowania wartości i przygotowania OPZ po wszczęcie postępowania – analizując konkretne przypadki i najczęstsze błędy.
Program uwzględnia aktualne orzecznictwo, praktykę organów kontrolnych oraz aktualne i planowane zmiany w PZP.

ZAKRES SZKOLENIA:
[bookmark: _Hlk207802778]BLOK I: WPROWADZENIE. Przedstawienie aktualnego stanu prawnego, zmiany w Prawie zamówień publicznych: wyłączenie wykonawców w tym z państw trzecich.
BLOK II: PRZYGOTOWANIE POSTĘPOWANIA –  obowiązki komórek merytorycznych oraz zwiększona odpowiedzialność.
1) Plan postępowania o udzielenie zamówienia czy plan zamówień – różnice w obowiązkowych czynnościach – zamieszczanie, aktualizowanie.	
2) Zamówienia do170 tys. zł – o czym warto wiedzieć, by zrealizować zamówienie z przestrzeganiem obowiązujących zasad. 
3) Szacowanie wartości zamówienia – konieczność modyfikacji niektórych utartych wzorców:
1) Zamówienia mieszane – ich wpływ na ustalenie wartości. CASE STUDY.
2) Zamówienia podzielone na części z uwzględnieniem rodzaju zamówienia (RB, D, U) – kiedy obowiązkowa  agregacja zamówień. Opinie UZP w zakresie szacowania.
3) Różne źródła finansowania  - jak uwzględniać w planie, gdy nie jest jeszcze podpisana umowa na dofinansowanie np. z projektu UE.
4) Zamówienia powtórzeniowe z art. 214 ust. 1 pkt 7 – czy warto przewidywać? CASE STUDY.
5) Zamówienia dla kilku jednostek a jedno źródło finansowania. Zamówienia jednostek z odrębnością finansową.
6) Zasady udzielenia zamówień nieplanowanych. CASE STUDY.
7) Powody nie podzielenia zamówienia na części. CASE STUDY.
4) Opis przedmiotu zamówienia - w jakich sytuacjach można wskazać znaki towarowe, patenty lub pochodzenia, równoważność. CASE STUDY.
5) Podmiotowe i przedmiotowe środki dowodowe – zasady i forma uzupełnienia. Jak i czy ograniczyć dostęp do polskiego rynku zamówień publicznych wykonawcom z państw trzecich, które nie są stroną Porozumienia WTO w sprawie zamówień rządowych ani nie zawarły stosownych umów z UE?
6) Wykluczenie z postępowania. CASE STUDY.
7) CASE STUDY - warunki udziału w postępowaniu – proporcjonalność, czego warunki mogą dotyczyć, w jaki sposób wykonawca potwierdza, że warunek spełnia:
· Trzy możliwości wykazania przez wykonawcę spełnienia warunku udziału – co należy uwzględnić w dokumentach zamówienia. CASE STUDY.
· Podmiotowe środki dowodowe – możliwości weryfikacji spełnienia warunku udziału – przykład warunku doświadczenia w RB z wskazaniem na możliwości zamawiającego co do sposobu weryfikacji warunku.
8) Kryteria oceny ofert – ustalenie kryteriów w kontekście maksymalnej wagi ceny 60% a wpływ na wynik postępowania. Kryteria środowiskowe i powiązanie ich zastosowania z zasadą efektywności ekonomicznej – wpływ na obowiązek zamieszczania ogłoszenia o wykonaniu umowy. Jaka jest rola osób merytorycznych przy właściwym konstruowaniu kryteriów oceny ofert? CASE STUDY.
9) Umowa w sprawie zamówienia publicznego w obecnym stanie prawnym. Obowiązkowa waloryzacja. CASE STUDY.
BLOK III: WZORCOWE PRZEPROWADZENIE POSTĘPOWANIA O UDZIELENIE ZAMÓWIENIA – najczęstsze błędy i nieprawidłowości komórek merytorycznych mające skutki dla dalszej procedury:
a) Specyfikacja Warunków Zamówienia (SWZ) lub Opis Potrzeb i Wymagań (OPiW) – zależność od wyboru trybu postępowania  o udzielenie zamówienia – wymagany zakres informacyjny. 
b) [bookmark: _Hlk71026152]Kwalifikacja podmiotowa wykonawcy – obligatoryjna i fakultatywna – decyzje zamawiającego, w tym prawo do weryfikacji poprzez możliwość żądania podmiotowych środków dowodowych.  
c) Ogłoszenia. 
d) Praktyczny przebieg procedury udzielenie zamówienia poniżej oraz powyżej progów unijnych.
[bookmark: _Hlk71026187]BLOK IV. Kontrola i odpowiedzialność  w praktyce – CASE STUDY: czego mogą obawiać się osoby odpowiedzialne za opis i szacowanie wartości zamówienia oraz osoby zasiadające w komisjach przetargowych. Nowoczesne metody kontroli, sankcje, procedura ukarania, prawne możliwości minimalizacji sankcji. 
BLOK V. Podsumowanie szkolenia. Odpowiedzi na pytania uczestników szkolenia. 
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ZGŁOSZENIE NA SZKOLENIE:
 „Przygotowanie postępowania o udzielenie zamówienia publicznego, OPZ, szacowanie - CASE STUDY dla osób przygotowujących procedurę oraz zasiadających w komisjach przetargowych.”
mec. Łukasz Mackiewicz, 23 listopada 2026 roku, RZESZÓW, 
Hotel Prezydencki, ul. Podwisłocze 48, godz. 9.30-15.30
	IMIĘ, NAZWISKO I STANOWISKO
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	RAZEM
	


Koszt uczestnictwa 1 osoby w szkoleniu wynosi 790,- zł w przypadku finansowania szkolenia ze środków publicznych w co najmniej 70% (faktura VAT zw.). W pozostałych przypadkach koszt szkolenia wynosi 970,- zł brutto (VAT 23%) i obejmuje koszt materiałów wydanych w formie książkowej (Ustawa PZP + Akty wykonawcze), pisemne zaświadczenie uczestnictwa, serwis kawowy, lunch.
□ Oświadczamy - udział w szkoleniu pracowniczym finansowany jest ze środków publicznych co najmniej w 70%
Podanie danych osobowych jest dobrowolne. Niepodanie danych uniemożliwi realizację zamówienia. Dane Państwa przetwarzamy dla potrzeb realizacji usługi szkoleniowej oraz marketingu produktów i usług CDIK Nowe Przetargi. Pełne informacje odnośnie zakresu oraz sposobu przetwarzania danych osobowych znajdą Państwo na stronie: https://noweprzetargi.pl/informacje-o-przetwarzaniu-danych-osobowych-polityka-rodo/
Przesłanie karty zgłoszenia oznacza potwierdzenie udziału w szkoleniu na określonych warunkach. Rezygnacja na 7 dni lub krócej przed szkoleniem lub nieobecność nie uprawnia do zwrotu opłaty ani do niewystawienia faktury. Prosimy o zgłaszanie rezygnacji na piśmie (fax lub e-mail).

Dane NABYWCY: ..............................................................................................................................................................
Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................
Dane ODBIORCY (jeśli inne niż nabywca) ..........................................................................................................................
Adres: ................................................................................................... NIP: ...................................................................
Faktura zostanie wystawiona w postaci ustrukturyzowanej i przekazana za pośrednictwem Krajowego Systemu e-Faktur (KSeF), zgodnie z obowiązującymi przepisami prawa. 
Data, pieczątka, podpis: ..................................................................................................................................................

Wypełnione karty zgłoszenia prosimy przesyłać jako skan na: szkolenia@noweprzetargi.pl  Zgłoszenia dokonać również można bezpośrednio ze strony internetowej danego szkolenia
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